»Z Aftyki do... Chetmka” - wspomnienia handlowca

zr6dto: ,,Echo Chelmka” nr 3/ 1982

Nie do kazdego pracownika chelmeckiego ,,Baty” fabryka przyszta dostownie pod drzwi
jego domu. Byli wéréd nich ludzie, ktorzy trafili do Chelmka z daleka, czasem droga ich wiodla
tez poprzez egzotyczne szlaki. Jednym z tych wojazeréw mgr Franciszek Nedela.

Pierwszym etapem w tej drodze byly dla niego studia w Wiedniu, gdzie zapoznawal si¢

z ekonomia handlu §wiatowego. Oczywiscie, byly tez- jak u wickszosci kolegéw 1 przyjaciol
organizowac i nadzorowac sie¢ sklepéw firmowych. Najwiecej pracy w Tunisie.

Wspolpracuje z nim m. in. jeden z batowskich architektow. Wspodlnie otwieraja sklep ,,Bata” w
Staxie- miescie polozonym u wrét Sahary.

Trzeba wspomnied, ze firma ,,Bata” wprowadzila pewien kanion, pewien wzorzec sklepu
obuwniczego. Na calym $wiecie, w kazdym kraju- w Polsce czy w Kanadzie, Algierii czy Indiach-
sklepy ,,Baty” z zewnatrz 1 wewnatrz wygladaly podobnie. Klient moégt odnalez¢é firmowy sklep
nawet nie znajac miejscowego jezyka, nawet bez spojrzenia na szyld.

Na marginesie warto zauwazy¢ tez wspanialg organizacje sprzedazy obuwia. Co roku

w zlinskiej centrali spotykali si¢ inspektorzy ze wszystkich stron $wiata. Wymieniali
doswiadczenia, przedktadali propozycje wzoréw, ktére na podleglym terenie ,,sprawdzity si¢”. Z
tych propozycji, z wymiany wzoréw powstala wowczas tzw. Swiatowa Kolekcja- wielki album
wzornictwa firmy na najblizszy sezon.

Byly to same pewniaki. Obuwie, na ktére byl wlasnie najwickszy zbyt.

Z moim pobytem w Tunisie taczy si¢ dos¢ niecodzienne wydarzenie- wspomina mgr Pedela.
Ot6z szef firmy, T. Bata, byl wowczas w swojej slynnej podrézy naokoto §wiata. Pragnat
osobiscie sprawdzi¢ rynki §wiatowe. Zasygnalizowano mu, ze wkrétce pojawi si¢ 1 w Tunisie.
Pogoda nie byla jednak najlepsza i jego samolot mial przymusowe ladowanie we Wtoszech.

I oto z miejsca jego przymusowego postoju, z Nikoterra, otrzymuj¢ depesze:

»podaé cen¢ pomarancz”. Spetnitem wigc polecenie...

Po wyladowaniu Baty w Tunisie tajemnicza sprawe wyjasnil jeden z jego towarzyszy podrozy.
Okazalo sig, ze Bata nie lubil traci¢ czasu na darmo. Bedac w Nikoterra zauwazyl niska ceng
pomarancz, skalkulowal, iz oplaci si¢ sprowadzi¢ duzy transport do Czech,

gdzie cena tych owocéw byla w poréwnaniu z poludniem wiele wyzsza. Chcial si¢ jednak
upewni¢, w jakim kraju mozna by kupi¢ owoce po najnizszych cenach-

maksymalizowac zysk.

Na kolejnym spotkaniu szeféw grup sprzedazy w Zlinie, zapytalem Bate o ten zakup- wspomina
pan Pedela.- Usmiechnat si¢ i rzekl, Zze szewc powinien lepiej skory pilnowac,

bo na tym si¢ zna, a nie bawi¢ si¢ w handel pomaraniczami. Owoce byly owszem tanie,

ale za to gatunek nie byt specjalnie dobry- wickszo$¢ pomarancz zgnila podczas transportu.

W firmie ,,Baty” obowiazywala rotacja w dziale sprzedazy. Zapobiegalo to zrutynizowaniu pracy,
a moze i wejsciu w lokalne uktady.

Kolejnym etapem dla F. Pedeli byt Egipt. Pracowal tam jako szef grupy sprzedazy. Jaki bedzie
etap nastgpny? Rysowaly si¢ dwie alternatywy- albo Czarna Afryka, albo poludniowa Francja. To
bylo ciche marzenie. Realne, bo podparte doskonala znajomoscia jezyka. Ztozylo si¢ jednak
inaczej. Kolejnym etapem byt Chelmek.

Wiedzialem o budowie nowego zaktadu Baty w Chelmku, w Polsce. ZnaliSmy przeciez
podstawowe kierunki dziatania firmy. Nie myslatem jednak wéwczas tym, Ze los zwiaze mnie z
Chelmkiem. Zdarzylo si¢ inaczej. ..

Do Egiptu przybyl na inspekcje jeden z generalnych dyrektorow firmy- z-ca szefa dzialu
sprzedazy. Zaréwno racji swego stanowiska jak 1 poprzez pewna sympati¢ dla Polakow,

byl Zywo zainteresowany rozwiazaniem kwestii opanowania przez Bate polskiego rynku zbytu.
Poczatkowo rozmawiano o sprzedazy obuwia firmowego w Egipcie, perspektywach

1 warunkach handlowych itp.

Rozmowa toczyla si¢ po francusku. I oto w rozmowie zaczely si¢ zdarzac ,,wkrety” polskie.
Chwila zaskoczenia i zdumiony okrzyk szefa- ,, A skadze pan tak dobrze zna jezyk polski?”



Rozentuzjazmowany dyrektor posyta wiec F. Nedele nie do wymarzonej Francji, lecz do
Chelmka. W takiej firmie czlowiek znajacy doskonale jezyk panujace w kraju zwyczaje nie mogt
krazy¢ byle gdzie.

Przybyl wiec z Afryki do Polski, do Chelmka. Nie bylo tu wtedy lekko. Stata dopiero 1 hala
produkcyjna, ale szybko przystapiono do organizowania sprzedazy. Duzy byl w tym udzial

p. Pedeli. Terytorium Polski podzielono na dwa okregi sprzedazy, péinocny i poludniowy.
Szefem jednego zostal Buch, a drugiego Jarycewicz, a Pedela objal funkcje z-cy w okregu
poludniowym. W miar¢ zdobywania przez Bate polskiego rynku- powstawaly dalsze okregi
sprzedazy. Coraz szybciej zblizal si¢ jednak rok 1939- rok wielkiej katastrofy...

Opracowal: P. Orlik



